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浙江媚眼明眸果纤眼贴招商加盟哪个好

生成日期: 2025-10-23

招商加盟必须要申请商标吗？招加盟商必须要申请商标。需要申请第35类。广告；商业经营；商业管理；
办公事务。为他人将各种商品归类，以便顾客浏览和购买；这种服务可由零售商店、批发商店、自动售货机、
邮购目录或借助电子媒介提供。《商业特许经营管理条例》第三条规定：商业特许经营，是指拥有注册商标、
企业标志、专有技术等经营资源的企业，以合同形式将其拥有的经营资源许可其他经营者使用，被特许人按照
合同约定在统一的经营模式下开展经营，并向特许人支付特许经营费用的经营活动。企业以外的其他单位和个
人不得作为特许人从事特许经营活动。先使用遮瑕然后再使用粉底液，遮瑕的地方会更加自然。浙江媚眼明眸
果纤眼贴招商加盟哪个好

招商加盟合同中注意事项有哪些？总部供货的价格问题。一般的加盟合约中，总部都会要求加盟者一定要
向总部进货，不得私下进货。这点往往是总部与加盟店纷争较多的一环。因为加盟店经常认为总部的供货价格
偏高，于是纷纷自行向外采购。但是总部基于连锁体系品质的一致性，不得不要求加盟店必须统一向总部采购，
于是争端便产生了。较为合理的方式是加盟者在签立合约时，即应事先要求总部供货的价格不得高于市场行情，
或是高出市场行情百分之多少是可以接受的，以免事后双方为了价格问题争执不休。浙江媚眼明眸果纤眼贴招
商加盟哪个好乳液和面霜有不同的类型。

招商加盟的关键是什么：招商是一个双向选择的机会，就如同谈恋爱一样，要求两情相悦。如果把企业当
作男方，那么加盟商就是女方。男方要展示自己的实力和自己的择偶标准，女方也要根据自身的条件看能否达
到男方的要求，如果条件符合，那么对双方都是一件好事。如果条件不符，勉强的凑在一起，那么对双方都将
是一种损失。如果加盟商选择不当，在以后的市场经营中就会因为加盟商经营能力不足，影响市场的正常运作，
由于销量上不去，加盟商一味地向厂家要支持，而厂家的支持往往是与销量挂钩，给不了加盟商过多的支持，
导致合作的脱节，较终导致加盟商的“死亡”。

招商加盟应当注意的事项：技术：技术难度不能太高。一般加盟者通常皆为外行，所以技术性愈低的行业
愈适合加盟（如超商），技术难度若愈高，出师的时间愈长；通常技术性较高的行业，如美发、眼镜等，较适
合内部创业而不适合加盟。趋势：须注意选择行业的发展趋势，特别是有些属于流行性的行业，在刚加盟时生
意鼎盛，没多久热潮过去后，生意便一落千丈。兴趣：须考量个人兴趣，由于每个行业皆有不同的行业特性，
加盟者较好选和自己志趣相投的行业加盟，不要只一味顾著赚钱而忽略个人兴趣。竞争：须考量总部在同业中
的竞争能力，这其间涉及到总部提供给加盟店的支援有多少？因为同业间的竞争必然会涉及到品牌的优劣，第1
品牌竞争力自然较强，相对的较小的品牌竞争力自然较弱了。乳液能把水分紧紧的锁在肌肤，不油不腻，是大
多数女性的心头好。

招商加盟合同中注意事项有哪些？权利金的支付方式。一般而言，总部会向加盟者收取三种费用，分别是
加盟金、权利金及保证金。所谓的加盟金，指的是总部在开店前帮加盟者做整体的开店规划，及教育训练所收
取的费用。而权利金指的是加盟店使用总部的商标，以及享用商誉所需支付的费用，这是一种持续性的收费，
只要加盟店持续使用总部的商标，就必须定期付费。支付期限可能是一年一次、按季或是按月支付。至于保证
金，则是总部为确保加盟者会确实履行合约，并准时支付货款等所收取的费用。其中，由于权利金是持续性的
收费，某些加盟总部会在签约时，要求加盟者一次开出合约期限内全额权利金的支票，例如合约期限为五年，
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权利金采取年缴方式，某些总部便要求加盟者将五年的权利金，一次开齐五张支票缴交总部。后来曾有这样的
案例发生，某一体系的加盟者开店二年，因为生意不佳而关门大吉，但是却早在签约时，已开齐五年权利金的
支票缴交给总部了。招商加盟店合同终止的原因有：加盟店违反合约任何条件。浙江媚眼明眸果纤眼贴招商加
盟哪个好

招商加盟的特点有：有一个特许权拥有者，即为加盟连锁的盟主。浙江媚眼明眸果纤眼贴招商加盟哪个好

招商加盟的范围：竞争对手：由于竞争对手的加盟商对该行业、产品以及市场运作比较熟悉，企业可以利
用其这方面的优势快速启动市场。由于竞争对手的经加盟对行业非常熟悉，因此，要想将竞争对手的加盟商变
为自己的加盟商并不容易。企业可以通过以下方式来寻找：经营状况不良的加盟商：这类加盟商要确定是由于
厂家的支持不够或由于厂家自身经营不善，从而导致加盟商业绩欠佳，而非加盟商自身原因造成。加盟商已经
对竞争对手失去信心。我们可以说服他们放弃竞争对手，成为我们的加盟商。浙江媚眼明眸果纤眼贴招商加盟
哪个好


